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Strategische Uberlegungen: die Ausgangslage

Wie kann das Anlagegeschdaft innovativ und digital gestdrkt werden?

Mobile

only!

Erwartung:
. Mobile-Erlebnis

i |
- _j
a C reV] s Gibt es eine L6sung, um digital-affine Kunden fur

das Thema Anlegen langfristig zu begeistern?

K '3
“Facrevis 0



Die Wealth-Management-as-a-Service Losung von Kaspar

Kaspar& schafft eine Anlagelésung, die sich nahtlos integriert.

Bestehende
Kaspar& Partnerbank L -
ead Generation
Bankkunden hT

Schlisselfertige Positionierung bei Kunden-

Sparziel Vorsorge»

entwicklung crrses

27 Jahre alt

Bereitstellung —/\ Bestandskunden
BANK >CHF 60000 Einkon
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Vollsténdige bk LC:TOHOYO:E:TW
Beibehaltung der _ !: |:: q
Kundenbeziehung _
Bereitstellung einer state-of-the- Bank fGhrt Depot, Konto, Karte Aktivierung von passiven Gezieltes Upselling in
art white-label Anlageapp mit und Anlagen der Kunden. Kunden, Starkung der weitere Produkte wie
Gamification-Effekt. Inkl. Keine Operations notwendig Loyalisierung und z.B. Hypotheken,
Operations, Compliance und sowie kein laufender langfristige Bindung an Vorsorge, Anlage-
Weiterentwicklung. Entwicklungsaufwand. die Bank. mandate efc.
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Kaspar& acrevis: Onboardingprozess

Verbinde in nur wenigen Minuten dein acrevis Konto mit Kaspar&!

\ acrevis
Set your IS acrevis . ~

investment . debit
''''' preferences \ acrevis
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want to focus on sofety an \ . )))
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3: Konto
2: Log-in verbinden 5: Du bist

festlegen Powered by: ready to go
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Kaspar& acrevis: Erstes Anlegen

Bezahlen, Aufrunden, Anlegen: Mit nur einer Zahlung wird aus einem
Zahlungskunden ein Wealth Management Kunde.

. Wechsel 50 o .
PN e N \) echselgeld Avutomatisch
N oyl S investiert
acCrevis

IS acrevis

debit

| acrevis H ALY
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i ) % Wechselgeld
\\\—’/a + CHF 0.80

Zahle immer und Uberall mit deiner
acrevis Karte
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Kaspar& acrevis: Spar- und Anlagepléne sowie Lead Generation

Der Clou: Upselling in bestehende Bankprodukte.

£l ol T .

Fir Kunden: acrevis 0 @ ®
Digitales Anlegen

CHF 1’02238

Sabbatical mit Weltreise

+ Flexible Anlagepléne JINEY YT RN casy

H . Unsere erste Wohnun
Mehrere Ziele: Einfach ]3*, , 9
auf die persénlichen cre 13'337 70

) Ausbildung Anna
Ziele sparen!

cnr 10°175 42 N\//N/ P

Einmalige Einzahlungen,
[}ouerouﬂrdge,
Ubertrage und mehr.
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Sparen PLUS Komfort Normal Sport Sport PLUS
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Lead Generation
e Thomas Englne

Sparziel «Vorsorge»

CHF 5'088

27 Jahre alt !

% L CHF 60'000 Einkon

@ lead fir Séule 3a ‘ Jessica

 arziel «Einfach so»

| ® Saskia

Sparziel «Wohnung»
CHF 23259

33 Jahre alt

& >CHF 90’000 Einkommen

@) 1ecd fir Hypothek

Kontaktieren >

F 300 monatlich

Jahre alt
4F 90’000 Einkommen

d fir Basis-Mandat

Kontaktieren >

\/\ Fiur die Bank:

Aktivierung und Upselling
0
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Proof-of-Concept unserer live Losung

In nur wenigen Wochen wird aus einer Retail-Kundin eine vollwertige

Yermdégensverwaltungskundin!

:, > 30% Frauen
[ 25 - 35 Jahre
[ > CHF 85k Einkommen

. ¢
o 94120 #d

‘cht
Meige,

O(,! :I)I Us o g 2025
ngé;fo;:lso 2 ¥ . ™ o
Kartenverwendung Frofinete Ziele
>CHF 200
. 1.8 Monatl.

Onboqrd|ng Kartenzahlungen / Monat Daverauftrag

<10 Minuten >CHF 1.50

Dauer Onboarding Wechselgeld / Zahlung

> <16
1 2 3 Wochen
Kaspar % Mypothekarbank g o1t quf Daten der bestehenden HBL-Zusammenarbeit 06
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Integrations-Setup blink und debiX

Die bLink-Anbindung erlaubt eine effiziente Umsetzung.

Customer Journey bLink Umsetzung

debix+ ;C'revis ) .?:@

Aktuell Verfiigbar
CHF1'022.38

\’ /12 bLink ’
S ~. [ 1]
s o acrevisac Wechselgeld b S A
”m‘"{\ + CHF 0.80
—_ ! [ l ¢ — s
Zahlung / Zahlungsdaten-Abfrage Account Information Service AP
Aufrundung durch Kaspar& Payment API
Kontoubertrag durch PSS Bestehende EVV-Schnittstelle
Trading Gber bestehende EVV-Schnittstelle debiX+ Direktanbindung fir Live-Zahlungsdaten

[ = durch acrevis bereits im Swisscom OBH geprift und teils vorﬂncnzier’r]
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Deshalb ist Kaspar& aus einer inhaltlichen Sicht spannend fir Banken

Kaspar& schafft einen langfristigen Mehrwert fir die Bank.

Anlagegeschaft
starken

Durch die spielerische
Integration des
Anlegens wird fir das
Investieren gewonnen
und eine langfristige

Beziehung aufgebaut.

Kaspard .
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Junge Kunden
begeistern

Mit Kaspar& wird
genau der Nerv der
Zeit getroffen und
dabei auch junge
Kunden fir die eigene
Bank begeistert.

Echter Business
Case

Kaspar&ist kein
Kostenfaktor, sondern
ein echter Business
Case. So kann ein
nachhaltiger Erfolg
sichergestellt werden.

Ausbau der
Digitalkompetenz

Ein innovatives neues
Produkt, welches die
Digitalisierung der
Bank starkt - nach
aussen wie auch nach
innen.
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Deshalb ist Kaspar& aus einer finanziellen Sicht spannend fir Banken

Ein GebUhrenmodell, welches auch fir kleine Institute funktioniert.

Enthalten in der SaaS-Gebuihr:

9:41 all T =
Kaspard

Deine Bank d ©

Aktuell Verfigbar

CHF 1'022.38

v

v

First-Level-Support: Kaspar& Gbernimmt die
Beantwortung technischer Schwierigkeiten und
Probleme von Kunden und entlastet somit den Partner.

Lead-Generation: Fir neuve Leads entstehen keine
zusatzlichen Kosten. Auch fir den Abzug von Assets in
alternative Anlagen fallen keine Gebihren an.

Deployment- und Releasemanagement: Kaspar&
Ubernimmt die Sicherstellung der Open Banking
Anbindung ohne Deployment- und Releasegebihren.

Neue Features: Eine wirklich lovable App erfordert
sténdig neue Entwicklungen: Multibanking, Zahlungs-
analytics (PFM), Budgets. Alles inklusive.

 Individuelle App: Eigenes Co-Branding pro Bank.
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Gespannt mehr zu erfahren?

M&chtest du mehr dariiber erfahren, warum Kaspar& auch fir deine
Bank spannend sein kénnte! Wir freuen uns auf die Kontaktaufnahme!

Dr. Jan-Philip Schade Kornelius Birrer Mike Hofmann
CEO Kaspar& Referenz acrevis Bank Referenz SIX bLink
jan-philip.schade@kasparund.ch kornelius.birrer@acrevis.ch mike.hofmann@six-group.com
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